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OBJETIVO: ADMINISTRATIVO 

 

FORMAÇÃO 

01/93 a 12/97 - Universidade Sant’Anna e São Paulo 
Superior completo 
Administração de Empresas - com ênfase em Comércio Exterior 
 
01/99 a 12/00 – Universidade Sant’Anna e São Paulo  
Pós-graduação  
Marketing   
 

IDIOMAS 
 

Curso de Espanhol – Nível Intermediário – Universidade Santana 
05/08 à 06/09 - Escola de Idiomas Aliento - Conversação  
 
EXPERIÊNCIA

 
04/95 a 05/99 - Batavo Indústria e Comercio - São Paulo 
CARGO: Representante Comercial 
Atendimento a clientes, apoio pós-vendas.  
 
04/97 a 05/00 - Blindex Vidros de Segurança - São Paulo 
CARGO: Vendedora 
Atendimento a clientes na região norte-nordeste, com viagens para manutenção e 
captação de novos clientes, exposição em feiras de negocios e apoio pós-vendas.  
 
05/00 à 08/06 - Realce Perfumes Importados e Presentes - São Paulo 
CARGO: Proprietária 
Atendimento a clientes, fornecedores e publico em geral, na comercialização de 
produtos e afins, controle de estoque, compras, administração do fluxo de caixa. 
 
 

 

RESUMO DE QUALIFICAÇÕES 
 

CONHECIMENTO NA ÁREA ADMINISTRATIVA, CURSEI ESTÁGIO NO BANCO BCN POR 
APROXIMADAMENTE DOIS ANOS NA ÁREA DE CÂMBIO, CONSECUTIVAMENTE 
CURSANDO ESPANHOL E COMPUTAÇÃO; ADQUIRI EXPERIÊNCIA EM VENDAS E PÓS-
VENDAS NA BLINDEX VIDROS DE SEGURANÇA; MANTIVE COMÉRCIO POR SETE 
ANOS ONDE OBTIVE RELACIONAMENTO COM PUBLICO, BEM COMO COM TODA 
ROTINA DE VENDAS E COMPRAS. 


